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Introduccion

Vender, alquilar o desarrollar propiedades no se trata solo de tener buenos
inmuebles. Se trata de comunicar bien, llegar al pUblico correcto, destacar
entre la competencia y generar confianza.

Esta guia fue creada para ayudarte a lograr eso con el apoyo de
inteligencia artificial.

Incluye 100 prompts listos para usar en herramientas como ChatGPT, que
te van a ayudar a escribir textos mas atractivos, responder consultas,
crear contenido, organizar tu trabajo y pensar estrategias comerciales.

Es ideal para agentes inmobiliarios, desarrolladores, marketers, community
managers del rubro o cualquier profesional del sector.
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¢Qué es un prompt?

Un prompt es una instruccién que le das a una inteligencia artificial para

que genere una respuesta que te sirva: un texto, una lista, un plan, un

mensaje o una idea.

Ejemplo:

“Escribi un texto para Instagram anunciando un departamento
de 2 ambientes en Palermo con amenities y cochera.”

Con esta guia podés:

Escribir descripciones de propiedades mas atractivas

Armar publicaciones para redes

Crear mensajes para WhatsApp, email o formularios

Disenar respuestas rapidas para clientes indecisos

Organizar tu dia de trabajo o mostrar estadisticas de forma clara
Pedir ideas de captacidn o posicionamiento

Redactar copies para campafas de Meta Ads o Google Ads

Mejorar tu pitch personal o presentacion de servicios
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Como registrarse en ChatGPT (opcién principal)

1. Entré en https://chat.openai.com

&)

Sign up to ChatGPT
{ G  Continue with Google ‘
B® Continue with Microsoft ]

or

Continue with email

By continuing, you agree to the Privacy
Policy and Terms

3. Hacé clic en Sign up

G

Create your account

{ Email address l

Already have an account? | Log in

4. Elegiregistrarte con email, cuenta de Google o Microsoft

®

Verify your email

Please check your email and follow
the link to continue.

Didn’t receive the email?
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6. Ingresa tu nimero de teléfono para verificar tu identidad

)

Verify your phone
number

Please enter a valid phone number
to continue. We will send a code
to your phone.

+54

7. iListo! Ya podés empezar a escribir tus prompts

cDonde escribir los prompts?

Una vez dentro de ChatGPT, vas a ver una caja de texto abajo de todo. Ahi
donde apuntamos con la flecha es donde se pega el prompt.

ChatGPT 40 v

¢Ccon qué puedo ayudarte?

PPregunta lo que quieras

- @ Buscar & Investigar a fondo
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Escribis o pegés el texto, y tocas Enter. Vas a recibir una respuesta
automéatica en segundos.

También podés pedirle que mejore o cambie el resultado:

"o i, "o u

“Hacelo mas divertido”, “traducilo al inglés”, “ponelo en formato lista”,
“agregale emojis”, etc.

JY sino quiero usar ChatGPT?

También podés usar estos prompts en otras plataformas de inteligencia
artificial:

Eaxy.ai
Claude.ai

Deekseek.com

Gemini (Google)

El funcionamiento es el mismo: copias, pegas y recibis una respuesta
automatica.
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1. Prompt: Presentacion Profesional de Propiedades en Linea

Objetivo del Prompt
Ensefar a crear listados virtuales atractivos que muestren la informacion esencial de cada
inmueble.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente descubrié que sus anuncios digitales tenian pocas visitas. Mejor¢ la calidad de
las fotos, incluyd un recorrido virtual basico y subrayé las ventajas del barrio en cada ficha.
En dos meses, sus listados recibieron el doble de consultas y mas solicitudes de visita
presencial.

Palabras Clave
presentacion, fotografias, recorrido virtual, fichas digitales

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un experto en marketing digital inmobiliario y describe los pasos para mostrar
una propiedad en Internet: fotos de calidad, informacién del entorno, y un video o recorrido
virtual que destaque las ventajas."

2. Prompt: Técnicas de Fotografia Inmobiliaria

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo tomar fotografias que realcen el espacio, la iluminacion y los puntos fuertes
de la vivienda.

Ejemplos Reales de Uso

Una pequefa agencia not6é que sus fotos eran muy oscuras y no representaban bien las
estancias. Tras practicar con un objetivo gran angular y cuidar la luz natural, lograron que
las propiedades lucieran mas espaciosas y acogedoras, elevando el interés de los
compradores.

Palabras Clave
iluminacién, gran angular, encuadre, atractivo visual

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un fotdgrafo especializado en propiedades y ensefia como tomar fotos
inmobiliarias de calidad: el mejor horario, uso de iluminacién natural y angulos ideales para
resaltar amplitud."
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3. Prompt: Redes Sociales para Inmobiliarias

Objetivo del Prompt
Ensefar a las inmobiliarias a usar redes como Instagram y Facebook para difundir
propiedades y captar prospectos.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia pequefia cre6 un perfil en Instagram y comenzé a subir historias con
apartamentos recién captados, usando hashtags y ubicaciones. Consiguié mensajes
directos de potenciales inquilinos y vendié dos viviendas gracias a la interaccion generada
en redes.

Palabras Clave
Instagram, Facebook, hashtags, interaccion, prospectos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de marketing y describe cdmo una inmobiliaria puede usar
Instagram y Facebook para promocionar sus propiedades: frecuencia de publicacién, uso de
historias, hashtags y contenido atractivo."

4. Prompt: Creacion de Marca Personal de Agente Inmobiliario

Objetivo del Prompt
Ensefar a los agentes a definirse con una imagen profesional y confiable para diferenciarse
en el mercado.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente independiente inicidé un blog y un canal de YouTube donde hablaba de precios
por zona y consejos para compradores novatos. Esa presencia digital generé confianza y
llamados directos de clientes que la veian como una especialista local.

Palabras Clave
marca personal, diferenciacion, imagen, autoridad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor de marca y disefia una estrategia para que un agente inmobiliario
desarrolle su reputacion profesional: blog, redes, contenido especializado y testimonios de
clientes."
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5. Prompt: Gestion Eficiente de Agenda de Visitas

Objetivo del Prompt
Proponer un método para programar y coordinar visitas a las propiedades, optimizando
tiempos y recursos.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente desordenado perdia citas por solapamientos de horarios. Al implementar un
calendario compartido en linea con recordatorios, pudo encadenar visitas consecutivas en la
misma zona, ahorrando tiempo y dando un servicio mas puntual a sus clientes.

Palabras Clave
agendas, coordinacion, calendario, puntualidad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un organizador de ventas y explica cdmo un agente inmobiliario puede
estructurar su agenda de visitas: uso de calendarios compartidos, recordatorios automaticos
y rutas eficientes."

6. Prompt: Argumentos de Venta para Propiedades de Lujo

Objetivo del Prompt
Ensefar a realzar caracteristicas distintivas en inmuebles de alta gama para atraer a
compradores con alto poder adquisitivo.

Ejemplos Reales de Uso

Una inmobiliaria especializada en areas exclusivas incluyé en sus anuncios detalles de
diseno, tecnologia domética y cercania a clubes privados. Con estos argumentos bien
presentados, capto la atencién de clientes que buscan exclusividad, cerrando varias
operaciones premium.

Palabras Clave
lujo, alto poder adquisitivo, exclusividad, argumentos de venta

Plantilla para Usar el Prompt
"Actua como un especialista en propiedades de lujo y describe como resaltar acabados de
calidad, ubicacion privilegiada y servicios extras para convencer a clientes de alto nivel."
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7. Prompt: Elaboracién de un Perfil de Comprador Ideal

Objetivo del Prompt
Mostrar como segmentar y definir a quién va dirigida una propiedad, facilitando el enfoque
de marketing y ventas.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente definié perfiles para cada tipo de vivienda que ofrecia: familias con hijos, parejas
recién casadas, inversores. Adaptd sus anuncios segun las necesidades de cada segmento,
elevando la calidad de contactos y las citas efectivas.

Palabras Clave
segmentacioén, buyer persona, enfoque, necesidades

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor de ventas y elabora el perfil de comprador ideal para un tipo
especifico de vivienda (ej. departamento familiar), describiendo estilo de vida, presupuesto y
motivos de compra.”

8. Prompt: Técnicas de Cierre de Venta Inmobiliaria

Objetivo del Prompt
Explicar métodos para cerrar la negociacion de manera exitosa, abordando objeciones y
resolviendo dudas finales.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente con problemas para concretar ofertas desarrollé destrezas de persuasiéon y se
enfocd en la solucién de objeciones tipicas (precio, ubicacién, financiamiento). Esto le
permitié6 aumentar su tasa de cierres en un 30% y reducir el tiempo de negociacion.

Palabras Clave
cierre, objeciones, persuasion, negociacion

Plantilla para Usar el Prompt
"Actua como un experto en ventas y describe al menos 3 técnicas de cierre (por ejemplo,
oferta limitada, resumen de beneficios) para lograr la firma de un contrato inmobiliario."
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9. Prompt: Preparaciéon de Documentacion Legal Inmobiliaria

Objetivo del Prompt
Orientar a los agentes en la recoleccion y revisién de papeles (escrituras, contratos,
poderes) para evitar contratiempos.

Ejemplos Reales de Uso

Una inmobiliaria sufrié demoras constantes porque los propietarios no tenian los
documentos correctos. Cred una lista de requisitos legales basicos para cada caso. Con
este control, agilizé el proceso de escrituracion y mejord su imagen de profesionalidad.

Palabras Clave
documentos, escrituras, legal, requisitos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actiia como un asesor legal inmobiliario y elabora una lista de documentos fundamentales
(propiedad, identidad, gravamenes) que deben reunirse antes de publicar y vender una
vivienda."

10. Prompt: Uso de Tour Virtual en 360° para Atraer Clientes Lejanos

Objetivo del Prompt
Describir como implementar recorridos virtuales para clientes que no pueden visitar el
inmueble fisicamente.

Ejemplos Reales de Uso

Un inversor extranjero encontrd un departamento gracias a un tour virtual en 360°,
ahorrando viajes innecesarios. La agencia que lo ofrecia se destacé frente a la competencia
al facilitar la toma de decisiones a distancia.

Palabras Clave
tour virtual, tecnologia 360°, clientes lejanos, decision a distancia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un impulsor tecnolégico y ensena como filmar y subir un recorrido virtual en
360° de la propiedad, explicando herramientas, costos y ventajas para que compradores
remotos exploren sin viajar."
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11. Prompt: Prospeccién Telefénica Efectiva en el Sector Inmobiliario

Objetivo del Prompt
Ensefar un guion y técnicas de llamada para captar propietarios o compradores
potenciales.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente que no era diestro en llamadas frias adopté un guion basado en preguntas
cortas y amables sobre la necesidad de vender o arrendar. Logré concertar 5 citas
semanales de media, incrementando sus captaciones de propiedades.

Palabras Clave
prospeccion, llamadas frias, guion, captacién

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un formador en ventas telefonicas y disefia un guion sencillo de prospeccion
para un agente inmobiliario, incluyendo frases de apertura, preguntas clave y manejo de
objeciones."

12. Prompt: Decoracion y Home Staging para Incrementar el Valor de la
Propiedad

Objetivo del Prompt
Explicar cémo arreglar, decorar o ambientar un inmueble en venta para impactar
favorablemente al comprador.

Ejemplos Reales de Uso

Una vivienda tardaba meses en venderse. Tras una pequefa inversion en muebles neutros,
orden y pintura clara, las visitas se enamoraron del ambiente y se vendi6 por encima del
precio que inicialmente se ofrecia.

Palabras Clave
home staging, decoracién, impacto visual, valor percibido

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de home staging y describe mejoras sencillas (pintura,
iluminacion, muebles basicos) para que una casa luzca atractiva, influyendo positivamente
en la decision de compra.”
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13. Prompt: Optimizar el CRM Inmobiliario para Seguir Clientes

Objetivo del Prompt
Mostrar como usar un CRM para registrar datos de clientes, intereses y etapas de
negociacion, sin perder oportunidades.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia familiar pasaba datos en libretas y extraviaba contactos. Con un CRM, asigné
leads a cada agente, programo recordatorios de seguimiento y midid el avance hasta cerrar
la venta. En pocos meses, doblaron la efectividad de su departamento comercial.

Palabras Clave
CRM, leads, etapas de venta, recordatorios

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un especialista en sistemas de ventas y explica cémo un CRM inmobiliario
organiza la base de clientes, registra interacciones y ayuda a no dejar escapar prospectos
por falta de seguimiento."

14. Prompt: Estrategias de Marketing de Contenidos para Inmobiliarias

Objetivo del Prompt
Ensefar a publicar articulos, videos o guias informativas que capten la atencién de
usuarios interesados en bienes raices.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia cre6 un blog con tips para compradores primerizos, consejos de
mantenimiento y recomendaciones de barrios en auge. Sus articulos posicionaron en
Google, atrayendo consultas organicas de clientes que se fidelizaron al encontrar contenido
valioso.

Palabras Clave
marketing de contenidos, blog, SEO, fidelizacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un redactor experto en sector inmobiliario y propone ideas de articulos, videos
0 guias que una agencia podria publicar para educar a compradores, generar confianza y
posicionarse en buscadores."
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15. Prompt: Organizacion de Jornadas de Puertas Abiertas (Open
House)

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo organizar un evento donde se recibe a potenciales compradores en la
propiedad, generando un ambiente propicio para la venta.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente promovid un open house de una vivienda, invitando a vecinos y contactando a
su base de prospectos. Recibié alrededor de 20 visitantes, de los cuales 3 mostraron interés
firme y uno cerré la compra en las semanas siguientes.

Palabras Clave
open house, evento, visitantes, venta

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un organizador de eventos inmobiliarios y detalla como planificar y publicitar
una jornada de puertas abiertas, desde la invitacion a la logistica, para mostrar la casa a
varios interesados a la vez."

16. Prompt: Alianzas Estratégicas con Otros Negocios (Decoracion,
Créditos)

Objetivo del Prompt
Ensefar a asociarse con proveedores o servicios complementarios para ofrecer un paquete
mas atractivo al cliente.

Ejemplos Reales de Uso

Una inmobiliaria local se alié con una empresa de reformas y otra de asesoria hipotecaria.
Asi ofrecian una solucién integral: venta, reforma y financiacion. Este servicio completo
genero valor adicional y diferenciacién frente a otras agencias.

Palabras Clave
alianzas, proveedores, servicios complementarios, valor extra

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un consultor de negocio inmobiliario y sugiere posibles colaboraciones
(decoradores, bancos, abogados) que permitan al agente ofrecer un servicio integral,
captando mas clientes y cerrando operaciones con facilidad."
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17. Prompt: Tramites de Alquiler con Confianza y Proteccién Legal

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo redactar un contrato de arrendamiento y verificar solvencia del inquilino para
evitar impagos o conflictos.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario se vio afectado por un inquilino que no pagaba. En su siguiente alquiler,
realizé verificacion de historial crediticio, solicité fianza y utilizé un contrato detallado. Evité
problemas y logré una relacion arrendador-inquilino estable.

Palabras Clave
contrato de arrendamiento, verificacion, fianza, solvencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actlua como un asesor inmobiliario y explica qué clausulas esenciales debe contener un
contrato de alquiler, cédmo revisar la solvencia del inquilino y la conveniencia de una garantia
o fianza."

18. Prompt: Uso de Anuncios Pagados en Portales Inmobiliarios

Objetivo del Prompt
Ensefar a pautar en sitios especializados, destacando propiedades y optimizando el
retorno de inversion.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia local invirtié en un plan premium de un portal web donde su propiedad
aparecia en las primeras posiciones. Esto incrementé las consultas y las visitas
concertadas, resultando en una venta mas rapida que con el listado gratuito estandar.

Palabras Clave
publicidad pagada, portales, ROI, posicionamiento

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un planificador de marketing digital y describe cobmo un agente inmobiliario
puede sacar provecho de planes de pago en portales (tipo Idealista, Fotocasa) para
destacar propiedades, midiendo el rendimiento."
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19. Prompt: Técnicas de Seguimiento Post-Visita

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo hacer seguimiento a los prospectos después de visitar el inmueble para
cultivar el interés y cerrar la venta.

Ejemplos Reales de Uso

Una vendedora comenzé a enviar un email personalizado a cada cliente tras la visita,
recordando puntos fuertes de la propiedad y ofreciendo aclarar dudas. Su dedicacién hizo
que la mayoria de los interesados mantuviera el contacto, facilitando la decision final.

Palabras Clave
seguimiento, post-visita, email personalizado, interés

Plantilla para Usar el Prompt

"Actlua como un experto en servicio al cliente y describe un proceso de seguimiento tras la
visita: mensaje de agradecimiento, recordatorio de beneficios y linea abierta para consultas,
manteniendo el interés del comprador."

20. Prompt: Asesoria Hipotecaria Basica para Compradores Primerizos

Objetivo del Prompt
Ensefar a explicar a los clientes novatos los distintos tipos de hipotecas y como elegir la
mas conveniente.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente elaboré un folleto explicando las diferencias entre tasa fija y variable, plazos y
gastos asociados. Este material orienté a compradores inexpertos, mejorando la confianza
en la agencia y acelerando la toma de decisiones.

Palabras Clave
hipoteca, tasa fija, variable, plazos, gastos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un orientador hipotecario y describe en lenguaje sencillo qué tipos de
hipotecas existen (fija, variable, mixta) y cémo un comprador primerizo puede comparar
ofertas bancarias."
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21. Prompt: Cémo Realizar la Valuacién de una Propiedad de Forma
Apropiada

Objetivo del Prompt
Ensefar un método para valuar una vivienda basado en comparativos de mercado, estado
y ubicacion.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente sobrevaloraba las propiedades en un barrio, generando escaso interés. Al
comparar precios de inmuebles similares y evaluar mantenimiento y servicios cercanos,
ajusto la tasacion con realismo y vendié mas rapido cada vivienda.

Palabras Clave
valuaciéon, comparativos, tasacion, ubicacion

Plantilla para Usar el Prompt
"Actua como un tasador profesional y describe como analizar inmuebles de la zona,
condiciones de la casa y servicios disponibles para fijar un precio realista de venta."

22. Prompt: Gestion de Propiedades Vacacionales (Airbnb y Otros)

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo administrar alquileres de corto plazo, precios dinamicos, limpieza y atencion
al huésped.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario con un departamento en zona turistica opté por plataformas de alquiler
vacacional. Aprendié a establecer un calendario y precio variables segun demanda, contratd
un servicio de limpieza y genero resefias positivas que elevaron su tasa de ocupacion.

Palabras Clave
alquiler vacacional, corto plazo, plataformas, resefias

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un gestor de propiedades vacacionales y ensefia a un propietario a publicar
su inmueble en sitios como Airbnb: definir tarifas, organizar limpiezas, gestionar resefias y
optimizar la ocupacion.”
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23. Prompt: Desarrollo de un Guion para Video Inmobiliario

Objetivo del Prompt
Proponer un libreto para crear un video promocional de la casa, mostrando espacios y
puntos fuertes.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia decidié producir un video de una casa con narracion guiada. Mostraron
cocina, jardin, vecindario y detalles de seguridad. El video se compartio en redes y el
inmueble recibié solicitudes de visita de clientes que ya tenian una idea clara del lugar.

Palabras Clave
video, promocional, guion, recorrido narrado

Plantilla para Usar el Prompt
"Actua como un creativo audiovisual y escribe un guion breve para un video de 2-3 minutos,
resaltando cada area de la propiedad, su entorno y el estilo de vida que ofrece."

24. Prompt: Proceso de Captacion de Propiedades con Exclusividad

Objetivo del Prompt
Ensefar a los agentes cdmo convencer a los propietarios de firmar un contrato de
exclusividad, ofreciendo ventajas.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente que ofrecia servicios diferenciales (fotografia profesional, open house, marketing
digital) logré que varios duefios firmaran exclusividad. Esto le permitié invertir mas en
publicidad, vendiendo las casas en menos tiempo y a mejores precios.

Palabras Clave
exclusividad, servicios premium, captacion, ventajas

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor de estrategia inmobiliaria y explica como un agente puede
persuadir a los propietarios para firmar exclusividad, presentando un plan integral de
marketing y evidenciando los beneficios de un trato preferente.”
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25. Prompt: Creacion de un Plan de Marketing para Lanzar un Nuevo
Proyecto Residencial

Objetivo del Prompt
Ensefiar a disefiar una estrategia publicitaria y de ventas para promover un conjunto de
viviendas de reciente construccion.

Ejemplos Reales de Uso

Una promotora lanzé un complejo de condominios y ejecutd un plan con anuncios en
vallas, visitas de modelos piloto y un evento de presentacion oficial. Este impulso inicial
atrajo una gran demanda en la fase de preventa, vendiendo un alto porcentaje de unidades
en pocos meses.

Palabras Clave
plan de marketing, lanzamiento, proyecto residencial, preventa

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un experto en lanzamientos inmobiliarios y desarrolla un plan de marketing
para un proyecto de nuevas viviendas: estudio de mercado, identidad visual, publicidad
online/offline y eventos de presentacién.”

26. Prompt: Optimizar la Comunicacion con Clientes Internacionales

Objetivo del Prompt
Mostrar como atender a compradores foraneos, lidiar con barreras de idioma y asesorarlos
sobre tramites legales.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente recibio consultas de extranjeros interesados en propiedades de playa. Tras
integrar un traductor y aprender sobre el proceso de compra para no residentes, brindé un
servicio especializado que atrajo a mas inversionistas extranjeros y cerro varias ventas en
ese nicho.

Palabras Clave
clientes internacionales, idioma, tramites, inversores foraneos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un agente bilinglie y describe cdmo se puede atender a extranjeros: uso de
documentos en varios idiomas, gestiones legales de compra para no residentes y
acompafiamiento personalizado."
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27. Prompt: Evaluacion de Rentabilidad en Inversiones Inmobiliarias

Objetivo del Prompt
Ensenar a calcular la rentabilidad esperada de comprar para alquilar o revender,
considerando costos, impuestos y posible plusvalia.

Ejemplos Reales de Uso

Un inversor analizé un departamento para rentar. Calculé costo de adquisicion, gastos
anuales, alquiler estimado y proyeccién de plusvalia a 5 afios. Vio que generaria un retorno
sélido y procedio con la compra. Esto le permitié invertir con fundamentos y no por simple
intuicion.

Palabras Clave
rentabilidad, costos, plusvalia, retorno, alquiler

Plantilla para Usar el Prompt

"Actlia como un asesor en inversiones y ensefia a un posible comprador cémo proyectar
los ingresos de alquiler, estimar gastos (mantenimiento, impuestos) y calcular la rentabilidad
anual y a mediano plazo de un inmueble."

28. Prompt: Manejo de Cartera de Clientes y Referencias

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo cultivar la relacion con clientes satisfechos para obtener recomendaciones y
referidos a nuevos prospectos.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente enviaba un correo de felicitacion a sus clientes cerrados en cada aniversario de
compraventa y ofrecia una pequefia comision si alguien le referia a un nuevo cliente. Esa
estrategia genero un flujo constante de contactos de calidad.

Palabras Clave
referidos, recompensas, fidelizacion, cartera de clientes

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de atencion al cliente y describe un plan para mantener el vinculo
con compradores pasados (seguimiento periddico, promociones) y motivar que
recomienden tus servicios a amigos o familiares."
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29. Prompt: Marketing Inmobiliario en Ferias y Eventos Presenciales

Objetivo del Prompt
Aconsejar como exponer en ferias de vivienda y eventos de construccion, preparando un
stand llamativo y un pitch claro.

Ejemplos Reales de Uso

Una promotora tuvo un stand en una feria de vivienda. Presenté maquetas y folletos con
fotos de alta calidad, captd correos de visitantes e hizo una rifa de asesorias gratuitas.
Varias de esas visitas se convirtieron en ventas durante las semanas siguientes.

Palabras Clave
ferias inmobiliarias, stand, presentacion, leads

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un organizador de expos y explica cdmo una inmobiliaria puede preparar su
presencia en una feria de vivienda: disefio de stand, material informativo, dinamica para
captar datos de interesados."

30. Prompt: Actualizacién Continua de Precios Segun la Oferta y
Demanda del Mercado

Objetivo del Prompt
Ensefar la importancia de revisar y ajustar periodicamente el precio de venta o alquiler,
segun el mercado local y la demanda.

Ejemplos Reales de Uso

Un inmueble tardaba mucho en venderse. El agente monitore6 inmuebles similares y
comprobd que estaba un 10% por encima del promedio. Ajusto el precio, atrajo mas visitas
y cerrd la venta en pocos meses, evitando una prolongada permanencia en el mercado.

Palabras Clave
ajustes de precio, demanda, mercado local, permanencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un analista de mercado y recomienda al agente como revisar periédicamente
los anuncios, comparando con propiedades similares, para decidir si conviene subir, bajar o
mantener el precio."
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31. Prompt: Creacion de Folletos y Material Impreso Atractivo

Objetivo del Prompt
Ensenar el disefio efectivo de folletos fisicos con fotografias de alta calidad, descripciones
claras y datos de contacto.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia disefio folletos a color con informacion relevante de casas, incluyendo planos,
precios y datos de contacto escaneable. Los distribuia en zonas concurridas y en su propia
oficina, resultando en mas llamadas vy visitas.

Palabras Clave
folletos, disefo, calidad, contacto, impresiones

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un disefador grafico y explica como elaborar folletos para una propiedad: uso
de fotos atractivas, texto conciso, datos de ubicacién y un llamado a la accién que invite a
llamar o visitar."

32. Prompt: Manejo de Objeciones sobre el Precio de la Propiedad

Objetivo del Prompt
Mostrar como responder cuando los interesados consideran que el precio esta alto,
realzando ventajas o abriendo negociacion.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente detectaba que varios prospectos decian “esta muy caro”. Aprendié a comparar
con propiedades de menor precio pero peor ubicacion, resaltando las ventajas de la suya y
ofreciendo negociar ciertos gastos de cierre. Logro equilibrar expectativas y cerrar tratos.

Palabras Clave
objeciones, justificacién, ventajas, negociacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un experto en ventas inmobiliarias y describe 2 o 3 enfoques para manejar la
objecion de 'esta muy caro': usar comparativos de mercado, destacar mejoras o proponer
un margen de negociacion."
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33. Prompt: Fijar un Limite de Negociacion y Evitar Regalar la Propiedad

Objetivo del Prompt
Ensefar al agente a establecer junto al propietario el precio minimo de cierre, evitando
bajar en exceso y devaluar el inmueble.

Ejemplos Reales de Uso

Un vendedor recibié una oferta muy baja, dudaba porque urgia la venta. El agente habia
acordado previamente un rango minimo de aceptaciéon. Aunque rechazaron la oferta inicial,
aparecié otro comprador y se cerr6 el trato sin sacrificar en exceso el precio.

Palabras Clave
limite, negociacion, valor minimo, acuerdo previo

Plantilla para Usar el Prompt

"Actla como un asesor estratégico y explica cdmo el agente debe pactar con el duefio el
precio minimo de venta y saber decir 'no' a propuestas demasiado bajas, sin perder
oportunidades reales de negocio."

34. Prompt: Creacién de Una Base de Datos de Inversores Potenciales

Objetivo del Prompt
Mostrar cdmo recopilar contactos de inversores que buscan oportunidades de
compraventa, sabiendo sus criterios y capital.

Ejemplos Reales de Uso

Una oficina reuni6 inversores que pedian propiedades para remodelar y revender. Con un
simple formulario digital captaron datos de estos inversores, mantuvieron comunicacién y
cada vez que aparecia un inmueble con potencial de reforma, enviaban un email colectivo.

Palabras Clave
base de datos, inversores, oportunidades, comunicacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un formador de cartera y describe un proceso para recopilar datos de
inversores interesados: tipo de propiedad, rango de precio y objetivo (alquiler, reventa), para
ofrecerles oportunidades de forma selectiva."

4] clasescom 24



35. Prompt: Relacion a Largo Plazo con los Propietarios (Administracion
de Inmuebles)

Objetivo del Prompt
Ensefar como un agente puede seguir gestionando la propiedad tras la venta, ofreciendo
servicios de administracién y mantenimiento.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario que compro varios pisos no queria encargarse de la gestion de inquilinos y
reparaciones. Contraté al mismo agente que le vendi6 el piso para manejar los arriendos,
generando un ingreso recurrente para el agente y tranquilidad para el duefio.

Palabras Clave
administracion, mantenimiento, arriendos, servicios recurrentes

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor de propiedades y explica como ofrecer un servicio de
administracién integral (buscando inquilinos, cobrando rentas, supervisando reparaciones)
para fidelizar a los propietarios mas alla de la venta inicial."

36. Prompt: Uso del SEO Local para Inmobiliarias en Paginas Web

Objetivo del Prompt
Ensefar a posicionar el sitio de la agencia para que sea encontrado por busquedas en la
zona (ej. “inmobiliaria en [ciudad]”).

Ejemplos Reales de Uso

Una pequefa agencia actualizdé su web con palabras clave especificas de su ciudad,
resefas de Google My Business y una seccion de blog con menciones de barrios locales.
Logro aparecer en los primeros resultados y recibir mas consultas de clientes cercanos.

Palabras Clave
SEO local, palabras clave, Google My Business, resefias

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de posicionamiento y detalla las acciones para mejorar el SEO
local de una inmobiliaria, usando la ficha de Google, reviews de clientes y contenidos con
palabras clave de la ciudad o barrio."
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37. Prompt: Marketing por Correo Electréonico Segmentado

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo crear listas de correo segun intereses (comprar, alquilar, invertir) y enviar
informacién personalizada.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia us6 su CRM para filtrar clientes que buscaban renta de oficinas, enviando
ofertas concretas con espacios disponibles. Esta comunicacién especifica generé un alto
porcentaje de respuestas positivas y citas de visita.

Palabras Clave
email marketing, segmentacion, listas, personalizacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un experto en email marketing y describe una estrategia de envio de correos
segmentados para compradores, arrendatarios o inversores, detallando la frecuencia y el
tipo de contenido relevante."

38. Prompt: Tacticas de Negociacion al Trabajar con Constructores o
Promotores

Objetivo del Prompt
Ensefar cdmo llegar a acuerdos con promotoras para comercializar sus proyectos,
obteniendo buenas condiciones.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente negocid la exclusividad de venta de un bloque de apartamentos en construccion,
a cambio de un plan de marketing agresivo y reportes semanales de avances. Logré
comisiones atractivas y un inventario amplio para ofrecer a sus clientes.

Palabras Clave
constructores, promotoras, exclusividad, comision

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un representante inmobiliario y explica como un agente puede acercarse a un
promotor para vender sus proyectos, fijando comisiones, garantias de publicidad y tiempos
de venta."
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39. Prompt: Regulacion de Alquileres Turisticos y Normativas Locales

Objetivo del Prompt
Informar a los propietarios sobre la necesidad de cumplir con licencias o reglas de la
comunidad para rentas de corto plazo.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario ignora que en su ciudad se exigia licencia para alquiler turistico. Al ser
multado, se acercd a su asesor inmobiliario, quien le ayudo a tramitar la licencia y a
actualizar las normas de la comunidad de vecinos. Evitaron futuras multas y normalizaron la
actividad.

Palabras Clave
licencia, normas locales, alquiler turistico, cumplimiento legal

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor legal y describe los pasos y requisitos mas frecuentes que un
duefo debe revisar para alquilar su propiedad a turistas, tomando en cuenta la normativa de
su localidad."

40. Prompt: Estudio de Mercado para Determinar la Viabilidad de un
Proyecto Inmobiliario

Objetivo del Prompt
Explicar cémo realizar un estudio que analice demanda, competencia y rentabilidad antes
de lanzar un proyecto.

Ejemplos Reales de Uso

Un promotor planeaba construir viviendas de lujo en una zona con poca demanda de ese
tipo de producto. Tras un estudio de mercado, vio que la zona era mas apta para unidades
econdémicas y ajusto el enfoque del proyecto, obteniendo mayor aceptacion.

Palabras Clave
estudio de mercado, demanda, competencia, rentabilidad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un consultor inmobiliario y describe las variables clave (demografia, oferta
existente, precios promedio) que se deben investigar para saber si un proyecto es viable en
cierta ubicacién."
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41. Prompt: Como Presentar un Plan de Venta a los Propietarios

Objetivo del Prompt
Ensefar a crear una presentacion formal donde se explique la estrategia de venta, plazos y
esfuerzos promocionales al duefio del inmuebile.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente que llevaba un guion detallado sobre como promocionaria la propiedad, cuanto
invertiria en marketing y una proyeccion de tiempos, dio confianza al propietario y consiguié
la captacién con exclusividad. El duefio valoré la seriedad del plan.

Palabras Clave
plan de venta, presentacion, propietario, proyeccion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor en ventas y elabora una propuesta clara para los duefos:
objetivos de precio, canales de promocién, calendario de acciones y estimacion de tiempos,
demostrando profesionalismo."

42. Prompt: Campaias de Remarketing para Visitantes de la Web
Inmobiliaria

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo impactar con anuncios especificos a personas que ya visitaron el sitio web
pero no concretaron.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia activé remarketing en Google Ads y Facebook. Quien consultaba una
propiedad en la web, luego veia anuncios similares al navegar por Internet. Aumentaron las
solicitudes de informacion en un 40%, recuperando leads que inicialmente no dejaron datos.

Palabras Clave
remarketing, Google Ads, visitantes web, retargeting

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un estratega de marketing digital y describe como configurar campafias de
remarketing para que los usuarios que visitan la web de la inmobiliaria vean anuncios de las
propiedades vistas, incrementando la posibilidad de contacto."
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43. Prompt: Coordinacién de Firmas Notariales y Protocolos de Cierre

Objetivo del Prompt
Ensenar a manejar la fase final de la venta con el notario, revisando documentacion y
programando la fecha de firma.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente que era poco meticuloso demoraba las firmas porque le faltaban ciertos
certificados. Tras crear un checklist de cierre, logré que las escrituras se firmaran sin
contratiempos y ofrecié seguridad tanto al comprador como al vendedor.

Palabras Clave
firma notarial, protocolos de cierre, checklist, seguridad legal

Plantilla para Usar el Prompt

"Actiia como un coordinador de cierres y explica el proceso de preparar la firma en notaria:
revisar documentos, asegurar pagos y coordinar a todas las partes para un cierre agil y sin
retrasos."

44. Prompt: Como Gestionar Inmuebles en Disputa Hereditaria

Objetivo del Prompt
Guiar al agente que enfrenta propiedades con varios herederos o conflictos familiares,
buscando una solucién conciliadora.

Ejemplos Reales de Uso

Un departamento heredado por tres hermanos generd desacuerdos sobre el precio y la
venta. El agente actué como mediador, sugirié una tasacion neutral e incentivé un acuerdo.
Finalmente, se logré un convenio justo y la propiedad pudo salir al mercado sin conflicto.

Palabras Clave
herencia, conflicto familiar, mediacion, acuerdo

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un mediador inmobiliario y explica cémo gestionar propiedades con varios
herederos, proponiendo meétodos de tasacion imparcial y estrategias de comunicacion que
eviten disputas prolongadas."
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45. Prompt: Atractivos de la Zona y Beneficios del Entorno

Objetivo del Prompt
Ensefar a mostrar a los compradores las virtudes del barrio (escuelas, transporte,
parques), destacando la calidad de vida.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente que se involucré con el entorno tomo fotos de los parques y las tiendas
cercanas, y compartié horarios de buses, generando confianza en clientes con nifios que
valoraron la seguridad y las opciones de ocio. Varios se decidieron por la zona gracias a esa
informacion.

Palabras Clave
entorno, calidad de vida, transporte, escuelas

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un promotor de la zona y describe como realzar aspectos comunitarios
(centros médicos, colegios, parques) para que los posibles compradores comprendan las
ventajas de vivir en ese barrio."

46. Prompt: Como Negociar con el Cliente para Incluir Mobiliario y
Electrodomésticos

Objetivo del Prompt
Ensefiar a pactar la venta de la casa con muebles o equipos, agregando valor o ajustando
el precio.

Ejemplos Reales de Uso

Un vendedor ofrecié su piso amueblado, lo que atrajo a un comprador que buscaba
mudarse sin complicarse. Acordaron un ligero incremento en el precio para incluir todos los
electrodomésticos, cerrando la operacion rapidamente con ambas partes satisfechas.

Palabras Clave
mobiliario, electrodomeésticos, negociacion, valor extra

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un negociador inmobiliario y explica las ventajas de incluir o no muebles en la
venta, como tasar su valor y plasmar la decision en el contrato, sumando o restando al
precio final."
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47. Prompt: Politicas de Mascotas en Propiedades en Alquiler

Objetivo del Prompt
Mostrar como redactar clausulas que limiten o regulen la tenencia de mascotas, sin perder
oportunidades de inquilinos.

Ejemplos Reales de Uso

Un arrendador rechazaba a familias con mascotas por temor a dafos. Tras asesoria,
implementd un “depdsito por mascota” y pautas de cuidado, abriendo la puerta a un
segmento amplio que valoraba esa flexibilidad. Asi encontrd inquilinos responsables
dispuestos a pagar un extra.

Palabras Clave
mascotas, reglas, depdsito, flexibilidad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor de arriendos y describe cdmo un propietario puede establecer
politicas claras sobre mascotas en el contrato: fianza adicional, responsabilidades de
limpieza y restricciones de tamafio o especie."

48. Prompt: Como Ofrecer Planes de Financiamiento Directo
(Propietario-Comprador)

Objetivo del Prompt
Ensefar a estructurar un acuerdo de compra con pagos directos al duefio, sin intervencion
bancaria.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario con urgencia de vender y un comprador con dificultades para un crédito
bancario acordaron un plan de pagos mensuales fijos con un plazo de 3 afos. El contrato
fue notariado y ambos cumplieron su objetivo, evitando tramites complejos de hipoteca.

Palabras Clave
financiamiento directo, plazos, contrato, pagos mensuales

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor financiero inmobiliario y describe un esquema de compraventa en el
que el duefio acepte pagos aplazados, indicando la importancia de firmar ante notario, fijar
intereses y plazos claros."
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49. Prompt: Técnicas de Email Follow-Up para Aumentar Respuesta de
Interesados

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo enviar correos de seguimiento sin parecer insistente, aportando datos utiles
y amables recordatorios.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente que antes no insistia con los leads tibios comenz6 a mandar correos
personalizados, cada 7 dias, con informacion de mejoras de la propiedad o comparativos de
mercado. Su tasa de respuesta subio, y varios leads “dormidos” terminaron en visitas
presenciales.

Palabras Clave
follow-up, email, leads, datos utiles

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor en marketing por correo y detalla un plan de seguimiento
(frecuencia, contenido, tono) para quienes mostraron interés inicial en la propiedad pero aun
no han avanzado con la visita o la negociacion."

50. Prompt: Gestion de Quejas y Reclamaciones en Propiedades de
Alquiler

Objetivo del Prompt
Mostrar como resolver con eficacia las quejas de inquilinos (averias, mantenimiento),
preservando la relacion y evitando conflictos.

Ejemplos Reales de Uso

Un administrador se desentendia de problemas de fontaneria. Al recibir constantes quejas,
establecié un proceso de reporte, respuesta en 24 horas y reparaciones rapidas. Los
inquilinos mejoraron su percepcién y renovaron el contrato, evitando rotaciones costosas.

Palabras Clave
quejas, mantenimiento, relacién arrendador-inquilino, respuesta agil

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un gestor de arrendamientos y explica como manejar reclamaciones de
inquilinos: canales de reporte claros, tiempos de respuesta, presupuesto para reparaciones
y seguimiento de satisfaccion."
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51. Prompt: Supervision de Contratas y Reformas en un Inmueble antes
de la Venta

Objetivo del Prompt
Ensefiar a un agente a coordinar pequefas obras o mejoras para que la casa se presente
en buen estado al mercado.

Ejemplos Reales de Uso

Un piso con problemas de humedad tardaba en venderse. El agente sugirié una reparaciéon
ligera de paredes y pintura nueva, coordinando con un contratista de confianza. Tras la
reforma, el inmueble causé mejor impresion y se vendio sin regateos excesivos.

Palabras Clave
reformas, contratistas, mejoras, coordinacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor de reformas y explica como un agente inmobiliario puede
recomendar y supervisar arreglos en la propiedad antes de publicarla, incrementando su
valor y atractivo."

52. Prompt: Como Hacer un Estudio de Zonificacion y Normas Urbanas

Objetivo del Prompt
Ensenfar a verificar si la propiedad cumple con las normas de construccion local y las
posibilidades de ampliacién.

Ejemplos Reales de Uso

Un comprador queria convertir un local en vivienda. Se descubrié que la normativa urbana
no permitia ese uso. El estudio de zonificacion evitd una compra equivocada y ahorré
problemas legales a la inmobiliaria y al cliente.

Palabras Clave
zonificacion, normas urbanas, ampliaciones, cambios de uso

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor urbanistico y detalla los pasos para revisar en la municipalidad si un
inmueble cumple la normativa, si puede ampliarse o cambiar su uso, evitando problemas
legales en el futuro."
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53. Prompt: Comunicacién de Exclusividad y Confidencialidad en
Operaciones Premium

Objetivo del Prompt
Orientar como manejar las propiedades de alto valor con discrecion, respetando la
privacidad de los vendedores y compradores VIP.

Ejemplos Reales de Uso

Una mansién en zona lujosa exigia confidencialidad. El agente filtré a los visitantes para
verificar su solvencia, promovié la casa de manera directa con contactos selectos y utilizé
acuerdos de confidencialidad. La propiedad se vendi6 sin publicidad masiva pero de forma
segura.

Palabras Clave
confidencialidad, propiedades premium, privacidad, acuerdos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un gestor de altos patrimonios y explica cdmo manejar la venta de un
inmueble de lujo con total confidencialidad: filtrando visitas, usando NDAs y manejando la
informacién de forma reservada."

54. Prompt: Plan de Expansion de la Agencia a Otras Ciudades o
Regiones

Objetivo del Prompt
Describir la estrategia para que una inmobiliaria local abra sucursales en otras zonas,
manteniendo coherencia de marca.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia con éxito en su ciudad quiso expandirse. Analizé el potencial de 2 regiones
vecinas, contratd agentes locales y replico sus mejores practicas de marketing. Con un plan
ordenado, logré posicionarse sin diluir su identidad de marca.

Palabras Clave
expansion, sucursal, estrategia, coherencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de negocios inmobiliarios y propone una hoja de ruta para
expandir una agencia a otra ciudad: estudio de mercado, reclutamiento de personal local y
un plan de marketing unificado."
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55. Prompt: Estimaciéon de Gastos de Cierre en la Venta de una Casa

Objetivo del Prompt
Ensefar cdmo calcular los gastos que enfrenta el vendedor y el comprador (notaria,
impuestos, honorarios) al cerrar la operacion.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario desconocia que pagaria un impuesto local y los honorarios de la agencia,
afectando su expectativa de beneficio. Tras un calculo detallado, acepté un precio final
realista y evitd sorpresas desagradables en la notaria.

Palabras Clave
gastos de cierre, notaria, impuestos, honorarios

Plantilla para Usar el Prompt

"Actiia como un asesor de cierre y elabora una lista de costos posibles (impuesto de
transmisiones, gastos notariales, registro) que el vendedor y/o comprador deben considerar
en el momento de concretar la venta."

56. Prompt: Creacion de Blog Inmobiliario con Casos de Exito y
Testimonios

Objetivo del Prompt
Ensenar a publicar historias reales de ventas exitosas o clientes satisfechos, aumentando
la confianza y reputacion online.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia dedic6 una seccién del blog a contar cdmo ayudaron a diferentes familias a
encontrar casa. Incluia comentarios textuales y videos de clientes felices. Estas historias
generaron empatia y potencia de marketing boca a boca.

Palabras Clave
blog, casos de éxito, testimonios, reputacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un redactor y propone un plan de contenidos para un blog inmobiliario
centrado en historias de compradores satisfechos: narracion del desafio, la solucion y el
testimonio final."
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57. Prompt: Estrategia de Networking con Profesionales Relacionados
(Abogados, Tasadores)

Objetivo del Prompt
Ensefar como formar una red de contactos (abogados, peritos, tasadores) para brindar
asesoria completa al cliente.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente cred un directorio de socios (un abogado especialista, un tasador reconocido y
un asesor financiero). Cada vez que captaba un cliente con dudas legales o de valoracién,
lo remitia a su red. Sus clientes se sentian bien respaldados y agradecidos.

Palabras Clave
networking, colaboradores, asesoria completa, referencias

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de servicios y explica como un agente puede establecer
relaciones con abogados, tasadores y otros profesionales, intercambiando referencias y
prestando un apoyo integral al cliente."

58. Prompt: Optimizar el Manejo de Llaves en Propiedades Vacias

Objetivo del Prompt
Ensefar procedimientos seguros para tener y entregar llaves de los inmuebles, evitando
pérdidas o uso indebido.

Ejemplos Reales de Uso

Una oficina mal gestionaba las llaves y un agente se las olvidd dentro de su automévil. Con
un sistema de etiquetado y registro de salida y entrada, mas un sitio seguro para
guardarlas, minimizaron riesgos y desconfianzas de los propietarios.

Palabras Clave
llaves, registro, seguridad, procedimientos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de inventario y define un método para custodiar llaves de las
propiedades, detallando etiquetado, firma de registro, lugar de almacenamiento y normas de
uso para los agentes."
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59. Prompt: Asesoria en Reducciéon de Impuestos por Mejora Eficiente
de la Propiedad

Objetivo del Prompt
Explicar al vendedor o comprador como ciertas reformas energéticas pueden reducir
impuestos o subir la calificacién energética.

Ejemplos Reales de Uso

Un duefo renovo las ventanas e instalé paneles solares antes de vender. Obtuvo un
certificado de eficiencia mejor y pudo argumentar una menor factura de servicios, haciendo
la casa mas apetecible y con beneficios fiscales.

Palabras Clave
eficiencia energética, impuestos, reformas, beneficios

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un orientador en mejoras verdes y describe qué tipos de reformas (paneles
solares, aislamientos, ventanas) pueden ayudar a un propietario a tener incentivos fiscales y
elevar la etiqueta de eficiencia energética.”

60. Prompt: Captacion de Inmuebles en Sectores Industriales o
Comerciales

Objetivo del Prompt
Ensefar a enfocar la oferta en locales industriales, naves o espacios comerciales, que
difieren del mercado residencial.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente acostumbrado a viviendas decidié expandirse al sector de naves industriales,
cambiando su discurso y red. Asistio a ferias de logistica y contacté a empresarios que
necesitaban almacenes. Logré rentar varias naves con contratos mas largos y estables.

Palabras Clave
sector industrial, naves, logistica, mercado comercial

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un formador en mercado industrial y explica cémo se diferencia la captacion y
venta de propiedades como naves o locales comerciales, sefialando métricas clave (metros
utiles, accesos) y enfoques de marketing."
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61. Prompt: Formas de Presentar Propuestas de Alquiler con Opcién a
Compra

Objetivo del Prompt
Ensefiar a estructurar un contrato donde parte del alquiler se impute a la adquisicion futura,
si el inquilino decide comprar.

Ejemplos Reales de Uso

Una pareja joven no reunia todo el capital para comprar, pero firmé un alquiler con opcién a
compra a 2 afios. Asi, parte del alquiler mensual se descontaba del precio final acordado. Al
final del plazo, contaban con el capital suficiente para ejercer la compra.

Palabras Clave
alquiler con opcion a compra, contrato, plazo, capitalizacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor y describe cémo redactar un acuerdo de alquiler con opcion a
compra: fijar precio inicial, plazo para ejercer la opcion y qué porcentaje de la renta se
descuenta del coste final."

62. Prompt: Tendencias Inmobiliarias Post-Pandemia (Espacios de
Teletrabajo, Zonas de Descanso)

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo han cambiado las preferencias de los compradores buscando espacios para
teletrabajar o ambientes mas amplios.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente adapto su discurso a clientes que tras la pandemia deseaban un despacho
propio en casa y terrazas amplias. Ofrecid propiedades con esa caracteristica y aumenté el
nivel de consultas, ya que la gente priorizaba zonas exteriores y habitaciones para trabajar
remoto.

Palabras Clave
teletrabajo, espacios amplios, terraza, tendencias post-crisis

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un analista de mercado y describe las tendencias actuales: preferencia por
casas con espacio de oficina, terrazas o jardin, para orientar a un agente en la captacién y
promocion de inmuebles adaptados a estas necesidades."
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63. Prompt: Creacion de un Manual Interno de Procedimientos para la
Agencia

Objetivo del Prompt
Ensefiar a redactar un documento con normas y pasos estandar para la operativa diaria
(captacion, visitas, cierres).

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia que crecia rapido detectd confusiones entre agentes. Elaboraron un manual
con protocolos de captacién, pasos de visita y procedimientos de cobro. Con ello,
estandarizaron su actividad y ofrecieron un nivel de servicio homogéneo a todos sus
clientes.

Palabras Clave
procedimientos, manual interno, estandarizacion, operativa

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de calidad y describe los apartados basicos que deberia tener
un manual de procedimientos para una agencia inmobiliaria, garantizando que todos los
agentes sigan el mismo proceso."

64. Prompt: Uso de las Herramientas de Firma Digital en Contratos
Inmobiliarios

Objetivo del Prompt
Explicar cémo agilizar tramites de arrendamiento o compraventa usando plataformas de
firma electronica.

Ejemplos Reales de Uso

Una inmobiliaria envié documentos en PDF para ser firmados digitalmente por
compradores que vivian en el extranjero. Evitaron demoras postales o viajes innecesarios, y
todo el proceso se completd con validez legal y ahorro de tiempo.

Palabras Clave
firma electronica, validez legal, plataformas, agilidad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor tecnoldgico y explica qué plataformas de firma digital (DocuSign,
etc.) puede usar una agencia para formalizar contratos de alquiler o venta, describiendo su
validez y seguridad."
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65. Prompt: Manejo de Conflictos de Pago en Alquileres (Moras y Reglas
de Desahucio)

Objetivo del Prompt
Ensefiar como proceder ante el retraso en pago del inquilino, aplicando la ley y tratando de
dialogar antes de llegar a instancias mayores.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario tuvo un inquilino que se atrasé 3 meses. Se redacté un acuerdo de pago
fraccionado, y si no cumplia, se iniciaria el proceso legal de desahucio. Con el
asesoramiento adecuado, el problema se resolvio sin llegar a juicio.

Palabras Clave
mora, arrendamiento, desahucio, acuerdo de pago

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un experto en arriendos y expone los pasos que un propietario o
administrador debe seguir al surgir impagos: negociacion amistosa, notificaciones oficiales
y, Si no se resuelve, vias legales para desocupar la vivienda."

66. Prompt: Marketing con Videos en Directo (Facebook Live, Instagram
Live) para Mostrar Propiedades

Objetivo del Prompt
Ensefiar como realizar transmisiones en vivo donde se recorra la vivienda e interactie con
posibles interesados en tiempo real.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente hizo un “open house virtual” a través de Instagram Live, mostrando estancias y
contestando preguntas de la audiencia. Logré coordinar visitas fisicas posteriores con varios
espectadores, transformando la transmision en citas concretas.

Palabras Clave
en vivo, live, interaccion, recorrido digital

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un impulsor de marketing digital y describe cémo un agente puede hacer una
transmisién en vivo en Facebook o Instagram recorriendo la propiedad, respondiendo
preguntas y captando leads instantaneamente."
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67. Prompt: Formacion del Equipo Comercial en Técnicas de Ventas
Inmobiliarias

Objetivo del Prompt
Mostrar como capacitar a los asesores con talleres de negociacidon, manejo de objeciones y
atencion al cliente.

Ejemplos Reales de Uso

Una inmobiliaria organizé capacitaciones quincenales donde los agentes practicaban
role-plays de negociacion y guiones de cierre. Esto uniformé el nivel de atencion y subid la
motivacion de la plantilla, repercutiendo positivamente en los resultados de venta.

Palabras Clave
capacitaciones, equipo comercial, role-play, formacion continua

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coach de ventas y describe un plan de formacion para el equipo de una
agencia: sesiones practicas de negociacion, simulaciones de objeciones y revision de casos
reales para elevar sus habilidades."

68. Prompt: COmo Realizar un Analisis de Retorno en Flipping de Casas

Objetivo del Prompt
Ensefar a comprar, reformar y revender inmuebles (house flipping), calculando los costos
de la reforma y la ganancia potencial.

Ejemplos Reales de Uso

Un inversor comprd a bajo costo una vivienda antigua, invirtié en una remodelacién estética
y estructural y la revendié en 6 meses a un precio sustancialmente mayor. Al analizar
correctamente el presupuesto de obras, maximizo la utilidad.

Palabras Clave
flipping, reformas, presupuesto, utilidad

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor en flipping y describe cdmo estimar el costo de compra, reforma,
gastos de venta y margen deseado, para asegurar que el proyecto de remodelacién y
reventa sea rentable."
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69. Prompt: Politica de No Discriminacion y Practicas Justas en
Alquileres

Objetivo del Prompt
Ensefiar a la agencia a evitar discriminacién por raza, género, origen, etc., cumpliendo la
legislacion local.

Ejemplos Reales de Uso

Un arrendador solia descartar postulantes de cierto pais sin motivo real. La agencia le
explico las leyes antidiscriminatorias y le ofrecid un sistema de evaluacién basado
unicamente en solvencia y referencias. Esto evité denuncias y conflictos legales.

Palabras Clave
no discriminacion, practicas justas, arrendamientos, legislacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor legal y detalla cémo una inmobiliaria debe establecer politicas de
igualdad de trato, revisando solvencia y referencias sin caer en discriminaciones prohibidas
por la ley."

70. Prompt: Posicionarse como Especialista en un Nicho (Viviendas de
Campo, Locales Comerciales)

Objetivo del Prompt
Ensefar que la especializacién en cierto tipo de propiedades puede diferenciar a la agencia
de la competencia generalista.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente se enfocé en fincas rusticas y casas de campo, profundizando sus
conocimientos de terreno, agua, y permisos agropecuarios. Se volvio el referente local para
quienes buscan una vivienda rural, captando propietarios y compradores interesados en ese
estilo de vida.

Palabras Clave
nicho, especializacion, posicionamiento, diferenciacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un estratega de mercado y propone una tactica para que un agente se
especialice en un tipo de inmueble (por ejemplo, locales comerciales o fincas rusticas),
convirtiéndose en referente del nicho y atrayendo clientes especificos."
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71. Prompt: Uso de Drones para Tomar Fotos Aéreas de Terrenos y
Casas Grandes

Objetivo del Prompt
Ensefiar como usar drones para capturar imagenes aéreas que muestren terrenos
completos, grandes jardines o vistas panoramicas.

Ejemplos Reales de Uso

Una residencia con un extenso jardin lucia poco en fotografias a ras de suelo. Con un dron,
la agencia gener6 un video desde lo alto, exhibiendo el verde de los alrededores y la
amplitud. Las visitas al anuncio crecieron y el inmueble se vendié con facilidad.

Palabras Clave
drones, fotos aéreas, panoramicas, vistas

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de tecnologia y explica cémo la fotografia con drones puede
mejorar los anuncios de viviendas con grandes terrenos, indicando normativas basicas de
uso y consejos de seguridad."

72. Prompt: Marketing de Referencias Cruzadas con Profesionales de
Mudanzas

Objetivo del Prompt
Ensefiar a aliarse con empresas de mudanzas para intercambiar clientes y generar leads.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia ofrecié descuentos de mudanza a sus compradores, pactando con una
empresa especializada. A cambio, la empresa de mudanzas recomendaba la agencia a
quienes vendian o se mudaban, reforzando la captacién de nuevas propiedades.

Palabras Clave
referencias cruzadas, mudanzas, leads, alianzas

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de alianzas y describe cdmo asociarse con empresas de
mudanzas, ofreciendo servicios combinados (descuentos, paquetes) y obteniendo a cambio
referidos de gente que planea cambiar de casa."
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73. Prompt: Elaboracién de un Calendario de Redes Sociales para la
Agencia

Objetivo del Prompt
Ensefar a planificar el contenido (propiedades destacadas, tips, historias de éxito) para
publicarlo de forma organizada.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia que publicaba de manera cadtica pasé a programar sus posts en un
calendario semanal: lunes consejos de compra, miércoles propiedades nuevas, viernes
testimonios de clientes. Mantuvo la coherencia de marca y consiguié mayor interaccion
online.

Palabras Clave
calendario, programacion, redes, coherencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un community manager y elabora un calendario de publicaciones para un
mes, definiendo el tipo de contenido (e]. propiedades nuevas, tips, historias) y la frecuencia
de publicacién."

74. Prompt: Proteccién de Datos y Privacidad de los Clientes

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo cumplir con leyes de proteccidon de datos al recopilar informacion personal
de compradores y vendedores.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia recibié un requerimiento legal por no informar al cliente del uso de sus datos.
Tras adaptar sus formularios y politicas de privacidad, cumplieron la normativa y crearon
confianza con los clientes, evitando sanciones.

Palabras Clave
proteccién de datos, privacidad, legal, formulario

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un asesor legal y explica las medidas que debe tomar una inmobiliaria al
recopilar datos personales (hombres, correos, preferencias), cumpliendo con la ley de
proteccién de datos y otorgando transparencia a los usuarios."
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75. Prompt: Manejo de Expectativas de los Vendedores sobre el Tiempo
de Venta

Objetivo del Prompt
Ensefar a explicar al duefio cuanto puede tardar la venta en funcién del mercado, evitando
presiones irreales y tensiones.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario exigia vender en 1 mes, aunque su vivienda no estaba en buen estado. El
agente le presenté estadisticas de ventas promedio en la zona y un plan de mejoras que
podria reducir el plazo. Ajustaron las expectativas y trabajaron en conjunto hasta lograr la
venta en 3 meses.

Palabras Clave
tiempo de venta, expectativas, realismo, plan de mejoras

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de ventas y describe como comunicar al propietario los plazos
promedio de venta, mostrando datos del mercado y posibles factores que pueden alargar o
acortar la operacion."

76. Prompt: Co6mo Anunciar Inmuebles en Grupos y Foros Locales

Objetivo del Prompt
Ensefar a usar grupos en redes o foros comunitarios para difundir propiedades, con un
estilo no intrusivo.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente participaba en un foro de vecinos de la zona, compartiendo consejos de
reformas e informacion de valor. Ocasionalmente, cuando captaba una casa adecuada para
esa comunidad, publicaba un anuncio respetuoso. Obtuvo leads genuinos y locales que
confiaron en ella.

Palabras Clave
foros locales, participacion, respeto, leads genuinos

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un estratega comunitario y explica como publicar en grupos de Facebook o
foros de barrio: aportar contenido, respetar las normas, y presentar las propiedades con un
enfoque de utilidad, evitando spam."
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77. Prompt: Evaluar la Viabilidad de Inmuebles para Alquiler Estudiantil

Objetivo del Prompt
Describir aspectos a considerar (cercania a universidades, numero de habitaciones) y
rentabilidad asociada al alquiler para estudiantes.

Ejemplos Reales de Uso

Un inversor comprd un departamento de 3 habitaciones cerca de la facultad. Lo
acondiciond con escritorios y colgadores adicionales. Al alquilar a 3 estudiantes con un
contrato conjunto, obtuvo una rentabilidad superior a un alquiler familiar, cubriendo vacantes
con facilidad.

Palabras Clave
alquiler estudiantil, rentabilidad, cercania a campus, configuracién

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un analista de mercado y explica qué buscar en un inmueble para destinarlo a
estudiantes: localizacion, cantidad de dormitorios, equipamiento, y proyeccion de ingresos
por habitacion."

78. Prompt: Visitas Virtuales Interactivas con Realidad Aumentada

Objetivo del Prompt
Ensenfar la tecnologia AR para que los compradores vean posibles cambios o muebles
virtuales en el inmueble.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia ofreci6 a los clientes probar con una aplicacién de realidad aumentada: elegir
como se veria el salon con distintos sofas o pintar las paredes en diferentes tonos. Esto
entusiasmo a quienes querian visualizar la casa con su estilo propio, acelerando la decisién
de compra.

Palabras Clave
realidad aumentada, visualizacion, muebles virtuales, tecnologia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un promotor de innovacion y describe como usar soluciones de realidad
aumentada para que los clientes vean distintas configuraciones o decoraciones dentro de la
propiedad, mejorando su experiencia de visita."
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79. Prompt: Como Manejar Subidas o Bajadas Bruscas de Precios en el
Mercado

Objetivo del Prompt
Aconsejar al agente y al propietario sobre reacciones ante caidas de precios o picos
inflacionarios, ajustando la estrategia.

Ejemplos Reales de Uso

Un mercado local vivié una caida abrupta de la demanda. La agencia recomendd a sus
clientes esperar o aportar un pequeno descuento para no perder el impulso de venta. Uno
de los propietarios, al ajustar un 5%, pudo vender antes de que la situacion se agravara
mas.

Palabras Clave
ciclos de mercado, ajuste de precio, demanda, estrategia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un economista inmobiliario y explica cémo adaptarse si el mercado presenta
oscilaciones fuertes, cuando es prudente bajar el precio y en qué casos conviene esperar
mejores condiciones para vender."

80. Prompt: Plan de Uso de Telegram o WhatsApp para Grupos de
Clientes y Alertas Inmobiliarias

Objetivo del Prompt
Ensefar a crear grupos o listas de difusion en estas apps para avisar de nuevas
propiedades a interesados de forma inmediata.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente creé un grupo de Telegram con inversores que buscaban oportunidades. Cada
que captaba algo rentable, lo publicaba en el grupo, recibiendo reacciones inmediatas y
cerrando operaciones con gran rapidez.

Palabras Clave
grupos, alertas, Telegram, WhatsApp, inmediatez

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor de comunicacion y disefia un plan para que la agencia forme listas
de difusién en WhatsApp o grupos en Telegram, enviando alertas de nuevas propiedades a
seguidores interesados."
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81. Prompt: Coémo Asesorar a Clientes con Bajo Presupuesto a Escoger
la Vivienda Adecuada

Objetivo del Prompt
Ensefiar a orientar a compradores con recursos limitados, ajustando ubicacion y
caracteristicas sin generar frustracion.

Ejemplos Reales de Uso

Un matrimonio tenia un presupuesto muy ajustado. El agente les mostro barrios
emergentes, opciones mas pequefas o en edificios antiguos, orientandolos en pros y
contras. Encontraron una vivienda accesible y con facilidades de transporte que se ajustaba
a sus finanzas.

Palabras Clave
bajo presupuesto, opciones ajustadas, pros y contras, asesoramiento

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consejero inmobiliario y describe cédmo ayudar a clientes con presupuesto
reducido a identificar zonas y tipos de viviendas que se ajusten a sus ingresos, sin
sobreendeudarse ni renunciar a servicios basicos."

82. Prompt: Creacién de un Plan de Incentivos para Vendedores (Bonus
por Captaciones)

Objetivo del Prompt
Explicar cdmo motivar al equipo comercial con comisiones especiales por captar inmuebles
rentables o cerrar ventas agiles.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia implemento un sistema de puntos: cada propiedad captada y cada venta
rapida sumaba puntos que equivalian a un bonus econémico trimestral. Eso disparo¢ la
proactividad del equipo, que buscd mas inmuebles y acelero su colocacion.

Palabras Clave
incentivos, comisiones, bonus, proactividad

Plantilla para Usar el Prompt
"Actua como un coordinador de ventas y disefia un esquema de incentivos para un equipo
de agentes: bonus por captaciones exclusivas, comisiones adicionales por ventas en corto
plazo o metas de facturacion."
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83. Prompt: Consejos para Hacer Inspecciones de la Casa antes de la
Compra

Objetivo del Prompt
Ensefiar a los compradores a revisar estado estructural, instalaciones, humedad y aspectos
criticos antes de cerrar el trato.

Ejemplos Reales de Uso

Una familia contratd un inspector antes de firmar. Descubrieron fallas de humedad y
tuberias obsoletas, negociaron con el duefio un ajuste de precio para cubrir esas
reparaciones. Asi evitaron sorpresas costosas tras la compra.

Palabras Clave
inspeccion, estado estructural, reparaciones, negociacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actia como un inspector profesional y detalla los puntos a revisar (techo, paredes,
fontaneria, electricidad) antes de comprar una vivienda, indicando como documentar
hallazgos y negociar reformas o descuentos."

84. Prompt: Marketing Inmobiliario en Periédicos y Revistas Locales

Objetivo del Prompt
Explicar la utilidad de seguir usando medios impresos de barrio o ciudad para promocionar
ofertas, complementando lo digital.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia colocé anuncios en una revista local leida por adultos mayores que no usaban
tanto Internet. Capté a propietarios y compradores de una generacion distinta, y cerré varias
operaciones en zonas residenciales de la ciudad.

Palabras Clave
periodicos, revistas locales, publico tradicional, complemento digital

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un publicista tradicional y describe como disefiar un anuncio para periodicos o
revistas locales, el contenido que debe incluir y la forma de medir los resultados de esas
inserciones."
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85. Prompt: Herramientas de Proyeccion de Plazos de Construccién en
Obras Nuevas

Objetivo del Prompt
Ensefar a estimar el tiempo de entrega de un proyecto en fase de planos, para informar
con honestidad a los compradores.

Ejemplos Reales de Uso

Una promotora de viviendas vendia sobre plano sin mucha claridad de fechas. Muchos
compradores se quejaban de retrasos. Tras implementar una herramienta de seguimiento
de hitos de obra, pudieron ofrecer un cronograma realista y reducir las quejas e
incertidumbre.

Palabras Clave
obra nueva, cronograma, hitos, entrega

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de proyectos de construccion y explica como estimar y
comunicar al cliente los tiempos de entrega en un desarrollo de obra nueva, actualizando el
cronograma conforme avanza la construccion.”

86. Prompt: Atencién Personalizada a Clientes con Discapacidad o
Movilidad Reducida

Objetivo del Prompt
Ensefar a adaptar la presentaciéon de inmuebles para personas que necesitan accesos
especiales o adaptaciones.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente incluyo criterios de accesibilidad en la ficha de cada propiedad (ascensor,
rampas, ancho de puertas). Cuando atendi6 a una cliente en silla de ruedas, pudo mostrar
opciones realmente adecuadas, destacando un servicio inclusivo y responsable.

Palabras Clave
accesibilidad, movilidad reducida, adaptaciones, inclusion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un promotor de accesibilidad y menciona qué aspectos revisar en una
vivienda (rampas, puertas anchas, ascensor) y como asesorar a clientes con discapacidad
para que encuentren una propiedad apta a sus necesidades."
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87. Prompt: Técnicas de Cross-Selling entre Propiedades de Diferentes
Rangos

Objetivo del Prompt
Ensefar como ofrecer al mismo comprador propiedades con rangos de precios o
caracteristicas distintas, ampliando opciones de venta.

Ejemplos Reales de Uso

Un interesado en un apartamento de 2 habitaciones vio que su presupuesto podia estirarse
un poco mas y consideré uno de 3 cuartos en un barrio similar. El agente hizo cross-selling
mostrando esa otra opcién. Finalmente, se decidio por la de 3, con una mayor comision
para la agencia.

Palabras Clave
cross-selling, distintas gamas, opciones, ampliacién de venta

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un formador en ventas y describe como, al detectar el interés real y la
capacidad de un cliente, se le pueden presentar alternativas superiores o distintas,
maximizando las posibilidades de cierre y el ticket de venta."

88. Prompt: Manejo de Reuniones Virtuales con los Clientes (Zoom,
Meet)

Objetivo del Prompt
Ensefar a realizar reuniones a distancia para asesorar y negociar, generando cercania
digital sin perder profesionalidad.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia combind Zoom para citas iniciales con clientes lejanos. Hicieron
presentaciones de la propiedad con imagenes y videos. El comprador se sinti6
acompafado, resolvié dudas y posteriormente viajé solo para la visita final y la firma.

Palabras Clave
reuniones virtuales, Zoom, asesoria online, cercania digital

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de herramientas virtuales y explica cémo un agente inmobiliario
puede programar citas por Zoom o Meet: preparar el contenido visual, tener buena conexién
y un discurso profesional para cerrar el trato a distancia."
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89. Prompt: Coémo Gestionar las Propiedades de Bancos o Activos
Embargados

Objetivo del Prompt
Explicar la singularidad de vender inmuebles que provienen de entidades bancarias,
usualmente con tramites extras y condiciones diferentes.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente manejaba un portafolio de propiedades recuperadas por un banco. Debia
cumplir requisitos formales y respetar la tasacion oficial. Aprendié las regulaciones
bancarias y ofrecia esos inmuebles con precios competitivos, atrayendo inversores en
busca de oportunidades.

Palabras Clave
activos bancarios, embargos, tramites, tasacion oficial

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor especializado y describe los pasos para gestionar y vender
inmuebles que pertenecen a bancos, destacando las formalidades adicionales y la posible
ventaja de precios mas bajos."

90. Prompt: Creacidon de un Informe de Visitas y Retroalimentacién para
el Propietario

Objetivo del Prompt
Ensefar a reportar periodicamente al duefio cuantas personas han visto la propiedad y qué
comentarios surgieron.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente enviaba un informe semanal con el niumero de visitas, preguntas mas comunes
y opiniones de los interesados. El propietario se mantenia al tanto y aportaba ideas para
mejorar la presentacion. Con esa transparencia, ambos colaboraron para vender antes de lo
esperado.

Palabras Clave
informe de visitas, retroalimentacion, transparencia, propietarios

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un coordinador de ventas y detalla como elaborar un reporte para el dueio de
la propiedad: cuantas visitas se hicieron, qué dudas o objeciones hubo, y propuestas de
accion para agilizar la venta."
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91. Prompt: Reclutamiento de Nuevos Agentes y Entrenamiento Inicial

Objetivo del Prompt
Mostrar como atraer talento comercial y formarlo en los fundamentos de la venta
inmobiliaria y la cultura de la agencia.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia crecio al reclutar agentes jovenes con habilidades de comunicacién y
vocacion de servicio. Les ofrecié un programa de entrenamiento de 2 meses donde
aprendieron documentacion legal, argumentacion de venta y manejo del CRM. Esto gener6
un equipo sélido y comprometido.

Palabras Clave
reclutamiento, formacion, cultura, agentes junior

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un director de recursos humanos en una inmobiliaria y explica como publicar
vacantes atractivas, filtrar candidatos con habilidades de venta y ofrecer un curso basico de
capacitacion en las primeras semanas."

92. Prompt: Diseno de Estrategia de Video en YouTube para Explicar el
Proceso de Compra

Objetivo del Prompt
Describir la creacién de un canal donde se comparta informacion educativa sobre tramites y
consejos de compraventa.

Ejemplos Reales de Uso

Un agente cred un canal con tutoriales cortos sobre los pasos de la escrituracion, como
elegir hipoteca o hacer una inspeccion. Gané suscriptores y autoridad, recibiendo contactos
de seguidores que querian una asesoria mas personalizada.

Palabras Clave
YouTube, canal educativo, explicaciones, tutoriales

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un gestor de contenido y describe un plan de videos en YouTube donde se
ofrezcan guias paso a paso para quienes buscan comprar casa. Indica frecuencia de
publicacién y temas clave para cubrir."

4] clasescom &



93. Prompt: Cémo Renovar un Contrato de Alquiler y Ajustar la Renta

Objetivo del Prompt
Ensefar a renegociar el contrato si el inquilino desea quedarse, ajustando la renta de forma
razonable.

Ejemplos Reales de Uso

Un inquilino llevaba 2 afios y el propietario queria subirle un 10%. El agente revisé la
inflacion y los precios de la zona, aconsejando un alza del 5% y reparaciones menores en el
piso para mantener al inquilino fiel. El arrendatario aceptd, y todos ganaron.

Palabras Clave
renovacion, aumento de renta, negociacion, fidelizacion

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un mediador de arriendos y describe el proceso de renovar un contrato:
notificar al inquilino con tiempo, revisar la inflacién o mercado y llegar a un acuerdo justo de
subida (o mantenimiento) de la renta."

94. Prompt: Implementar un Sistema de Revisién de Opiniones de
Clientes en la Web

Objetivo del Prompt
Ensefar a mostrar valoraciones reales de usuarios en la pagina de la inmobiliaria,
generando credibilidad y transparencia.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia habilité una seccion de resefias donde clientes voluntariamente contaban su
experiencia de compra o venta. Esto ofrecidé prueba social y disuadio a clientes
insatisfechos de difundir criticas en otros portales, pues podian resolverlo directamente con
la agencia.

Palabras Clave
resefias, transparencia, prueba social, opiniones clientes

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un experto en experiencia de cliente y explica como integrar en la web de la
inmobiliaria un apartado de testimonios con verificacién de identidad y un método para
solicitar y mostrar esas valoraciones."
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95. Prompt: Uso de Mensajeria Inmediata (Chat en la Web) para Atencién
al Cliente

Objetivo del Prompt
Indicar cémo un chat en tiempo real en la pagina de la agencia facilita aclarar dudas y
captar leads al instante.

Ejemplos Reales de Uso

Un visitante en la web tenia preguntas puntuales sobre los requisitos para hipotecarse.
Empez6 a chatear en vivo con un agente, recibiendo respuestas rapidas y amigables.
Decidio concertar una cita en la oficina para avanzar en su proceso de compra.

Palabras Clave
chat web, mensajeria, atencion inmediata, leads

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un asesor digital y describe los beneficios de instalar un chat en vivo en la
web de la inmobiliaria, definiendo horarios de atencién, uso de chatbots para preguntas
frecuentes y derivacién a un agente real."

96. Prompt: Coémo Tratar con Clientes Escépticos o Desconfiados

Objetivo del Prompt
Ensenar a agentes a manejar la desconfianza de quienes han tenido malas experiencias,
aportando pruebas y transparencia.

Ejemplos Reales de Uso

Un comprador venia de una agencia que le oculté defectos de la casa. Al ver la sinceridad
del nuevo agente y que se mostraban informes de la condicién real de cada inmueble,
recuperd la confianza y concretd la adquisicion sin temores.

Palabras Clave
desconfianza, malas experiencias, transparencia, informes

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un psicologo de ventas y describe como establecer confianza con clientes que
llegan escépticos: escuchar su historia, brindar documentacion clara, y demostrar
honestidad desde el primer contacto."
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97. Prompt: Fomentar la Responsabilidad Ambiental en la Venta de
Nuevos Proyectos

Objetivo del Prompt
Explicar cémo promocionar las credenciales ecoldgicas de un proyecto (materiales
sostenibles, ahorro energético) y atraer compradores concienciados.

Ejemplos Reales de Uso

Una constructora diseiid un complejo con paneles solares y sistemas de recoleccion de
agua de lluvia. Al remarcar la sostenibilidad, interesé a un publico preocupado por el
medioambiente, vendiendo rapidamente las unidades a un precio algo mayor por el valor
agregado ecolégico.

Palabras Clave
responsabilidad ambiental, ahorro energético, valor ecoldgico, promocién

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un promotor verde y describe cdmo resaltar las ventajas ecoldgicas (ahorro de
agua, energia solar, materiales reciclados) en un proyecto, utilizando argumentos para un
publico que valora la sustentabilidad."

98. Prompt: Asesoria sobre Inversiones en Co-living y Espacios
Compartidos

Objetivo del Prompt
Ensenfar a los inversores el modelo de co-living, donde varios ocupantes comparten
espacios comunes Yy la rentabilidad posible.

Ejemplos Reales de Uso

Un propietario de un piso grande lo adapt6 para co-living, dividiendo habitaciones con
areas comunes de cocina y sala de estar. Cobrdé alquiler individual por habitacién, logrando
una rentabilidad superior a un alquiler tradicional completo.

Palabras Clave
co-living, espacios compartidos, rentabilidad, adaptacién

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor en modelos innovadores y describe cédmo funciona el co-living:
qué reformas se necesitan, como fijar precios por habitacién y las ventajas de ofrecer
servicios compartidos a los inquilinos."

4] clasescom 58



99. Prompt: Control de la Morosidad en el Arrendamiento de Oficinas o
Locales

Objetivo del Prompt
Mostrar como supervisar los pagos, notificar atrasos y tener un plan de contingencia para
inquilinos comerciales.

Ejemplos Reales de Uso

Una agencia que manejaba varios locales comerciales establecio un sistema de cobro con
fecha limite y recordatorios automaticos. Si pasaban 10 dias de mora, enviaban notificacion
formal. Reducieron drasticamente el nivel de impagos y mantuvieron relaciones laborales
con los inquilinos.

Palabras Clave
morosidad, locales comerciales, notificacion, plan de contingencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un gestor de propiedades y explica los pasos para vigilar la puntualidad de los
arrendatarios de locales u oficinas, indicando qué hacer ante el primer atraso y cémo
establecer un protocolo de recuperacion.”

100. Prompt: Construir un Portafolio Personal de Propiedades Vendidas
para Agentes

Objetivo del Prompt
Ensefar a crear un registro visual y estadistico de los inmuebles vendidos, demostrando
experiencia y éxito profesional.

Ejemplos Reales de Uso

Una agente mostraba en su sitio personal un apartado “Mis Ventas” con fotos de las casas
colocadas, rangos de precios y testimonios de los vendedores. Esto impresionaba a duefios
gue dudaban a quién encargar la venta, siendo decisivo para captar mas inmuebles.

Palabras Clave
portafolio, historial de ventas, credenciales, experiencia

Plantilla para Usar el Prompt

"Actua como un consultor de imagen de agente y sugiere como organizar un portafolio con
las operaciones cerradas, incluyendo fotos, ubicacion, rango de precios y comentarios
breves de los clientes satisfechos."
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	Introducción 
	Vender, alquilar o desarrollar propiedades no se trata solo de tener buenos inmuebles. Se trata de comunicar bien, llegar al público correcto, destacar entre la competencia y generar confianza.​ Esta guía fue creada para ayudarte a lograr eso con el apoyo de inteligencia artificial. 
	Incluye 100 prompts listos para usar en herramientas como ChatGPT, que te van a ayudar a escribir textos más atractivos, responder consultas, crear contenido, organizar tu trabajo y pensar estrategias comerciales. 
	Es ideal para agentes inmobiliarios, desarrolladores, marketers, community managers del rubro o cualquier profesional del sector. 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	¿Qué es un prompt? 
	Un prompt es una instrucción que le das a una inteligencia artificial para que genere una respuesta que te sirva: un texto, una lista, un plan, un mensaje o una idea. 
	Ejemplo: 
	“Escribí un texto para Instagram anunciando un departamento de 2 ambientes en Palermo con amenities y cochera.” 
	Con esta guía podés: 
	●​Escribir descripciones de propiedades más atractivas​ 
	●​Armar publicaciones para redes​ 
	●​Crear mensajes para WhatsApp, email o formularios​ 
	●​Diseñar respuestas rápidas para clientes indecisos​ 
	●​Organizar tu día de trabajo o mostrar estadísticas de forma clara​ 
	●​Pedir ideas de captación o posicionamiento​ 
	●​Redactar copies para campañas de Meta Ads o Google Ads​ 
	●​Mejorar tu pitch personal o presentación de servicios 
	 
	Cómo registrarse en ChatGPT (opción principal) 
	1.​Entrá en https://chat.openai.com 
	2.​​ 
	3.​Hacé clic en Sign up​ 
	4.​Elegí registrarte con email, cuenta de Google o Microsoft 
	5.​​ 
	6.​Ingresá tu número de teléfono para verificar tu identidad​ 
	7.​¡Listo! Ya podés empezar a escribir tus prompts​ 
	 ¿Dónde escribir los prompts? 
	Una vez dentro de ChatGPT, vas a ver una caja de texto abajo de todo. Ahí donde apuntamos con la flecha es donde se pega el prompt. 
	​ Escribís o pegás el texto, y tocás Enter. Vas a recibir una respuesta automática en segundos. 
	También podés pedirle que mejore o cambie el resultado: 
	“Hacelo más divertido”, “traducilo al inglés”, “ponelo en formato lista”, “agregale emojis”, etc. 
	 
	¿Y si no quiero usar ChatGPT? 
	También podés usar estos prompts en otras plataformas de inteligencia artificial: 
	●​Eaxy.ai 
	●​Claude.ai 
	●​Deekseek.com 
	●​Gemini (Google) 
	El funcionamiento es el mismo: copiás, pegás y recibís una respuesta automática. 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	1. Prompt: Presentación Profesional de Propiedades en Línea 
	2. Prompt: Técnicas de Fotografía Inmobiliaria 
	 
	 
	 
	3. Prompt: Redes Sociales para Inmobiliarias 
	4. Prompt: Creación de Marca Personal de Agente Inmobiliario 
	 
	 
	 
	5. Prompt: Gestión Eficiente de Agenda de Visitas 
	6. Prompt: Argumentos de Venta para Propiedades de Lujo 
	 
	 
	 
	7. Prompt: Elaboración de un Perfil de Comprador Ideal 
	8. Prompt: Técnicas de Cierre de Venta Inmobiliaria 
	 
	 
	 
	 
	9. Prompt: Preparación de Documentación Legal Inmobiliaria 
	10. Prompt: Uso de Tour Virtual en 360° para Atraer Clientes Lejanos 
	 
	 
	 
	11. Prompt: Prospección Telefónica Efectiva en el Sector Inmobiliario 
	12. Prompt: Decoración y Home Staging para Incrementar el Valor de la Propiedad 
	 
	 
	 
	13. Prompt: Optimizar el CRM Inmobiliario para Seguir Clientes 
	14. Prompt: Estrategias de Marketing de Contenidos para Inmobiliarias 
	 
	 
	15. Prompt: Organización de Jornadas de Puertas Abiertas (Open House) 
	16. Prompt: Alianzas Estratégicas con Otros Negocios (Decoración, Créditos) 
	 
	 
	17. Prompt: Trámites de Alquiler con Confianza y Protección Legal 
	18. Prompt: Uso de Anuncios Pagados en Portales Inmobiliarios 
	 
	 
	 
	19. Prompt: Técnicas de Seguimiento Post-Visita 
	20. Prompt: Asesoría Hipotecaria Básica para Compradores Primerizos 
	 
	 
	 
	21. Prompt: Cómo Realizar la Valuación de una Propiedad de Forma Apropiada 
	22. Prompt: Gestión de Propiedades Vacacionales (Airbnb y Otros) 
	 
	 
	 
	23. Prompt: Desarrollo de un Guion para Video Inmobiliario 
	24. Prompt: Proceso de Captación de Propiedades con Exclusividad 
	 
	 
	 
	25. Prompt: Creación de un Plan de Marketing para Lanzar un Nuevo Proyecto Residencial 
	26. Prompt: Optimizar la Comunicación con Clientes Internacionales 
	 
	 
	27. Prompt: Evaluación de Rentabilidad en Inversiones Inmobiliarias 
	28. Prompt: Manejo de Cartera de Clientes y Referencias 
	 
	 
	 
	29. Prompt: Marketing Inmobiliario en Ferias y Eventos Presenciales 
	30. Prompt: Actualización Continua de Precios Según la Oferta y Demanda del Mercado 
	 
	 
	 
	31. Prompt: Creación de Folletos y Material Impreso Atractivo 
	32. Prompt: Manejo de Objeciones sobre el Precio de la Propiedad 
	 
	 
	 
	33. Prompt: Fijar un Límite de Negociación y Evitar Regalar la Propiedad 
	34. Prompt: Creación de Una Base de Datos de Inversores Potenciales 
	 
	 
	 
	35. Prompt: Relación a Largo Plazo con los Propietarios (Administración de Inmuebles) 
	36. Prompt: Uso del SEO Local para Inmobiliarias en Páginas Web 
	 
	 
	 
	37. Prompt: Marketing por Correo Electrónico Segmentado 
	38. Prompt: Tácticas de Negociación al Trabajar con Constructores o Promotores 
	 
	 
	 
	39. Prompt: Regulación de Alquileres Turísticos y Normativas Locales 
	40. Prompt: Estudio de Mercado para Determinar la Viabilidad de un Proyecto Inmobiliario 
	 
	 
	41. Prompt: Cómo Presentar un Plan de Venta a los Propietarios 
	42. Prompt: Campañas de Remarketing para Visitantes de la Web Inmobiliaria 
	 
	 
	 
	43. Prompt: Coordinación de Firmas Notariales y Protocolos de Cierre 
	44. Prompt: Cómo Gestionar Inmuebles en Disputa Hereditaria 
	 
	 
	 
	45. Prompt: Atractivos de la Zona y Beneficios del Entorno 
	46. Prompt: Cómo Negociar con el Cliente para Incluir Mobiliario y Electrodomésticos 
	 
	 
	47. Prompt: Políticas de Mascotas en Propiedades en Alquiler 
	48. Prompt: Cómo Ofrecer Planes de Financiamiento Directo (Propietario-Comprador) 
	 
	 
	49. Prompt: Técnicas de Email Follow-Up para Aumentar Respuesta de Interesados 
	50. Prompt: Gestión de Quejas y Reclamaciones en Propiedades de Alquiler 
	 
	51. Prompt: Supervisión de Contratas y Reformas en un Inmueble antes de la Venta 
	52. Prompt: Cómo Hacer un Estudio de Zonificación y Normas Urbanas 
	 
	 
	53. Prompt: Comunicación de Exclusividad y Confidencialidad en Operaciones Premium 
	54. Prompt: Plan de Expansión de la Agencia a Otras Ciudades o Regiones 
	 
	 
	55. Prompt: Estimación de Gastos de Cierre en la Venta de una Casa 
	56. Prompt: Creación de Blog Inmobiliario con Casos de Éxito y Testimonios 
	 
	 
	57. Prompt: Estrategia de Networking con Profesionales Relacionados (Abogados, Tasadores) 
	58. Prompt: Optimizar el Manejo de Llaves en Propiedades Vacías 
	 
	 
	59. Prompt: Asesoría en Reducción de Impuestos por Mejora Eficiente de la Propiedad 
	60. Prompt: Captación de Inmuebles en Sectores Industriales o Comerciales 
	 
	 
	61. Prompt: Formas de Presentar Propuestas de Alquiler con Opción a Compra 
	62. Prompt: Tendencias Inmobiliarias Post-Pandemia (Espacios de Teletrabajo, Zonas de Descanso) 
	 
	63. Prompt: Creación de un Manual Interno de Procedimientos para la Agencia 
	64. Prompt: Uso de las Herramientas de Firma Digital en Contratos Inmobiliarios 
	 
	65. Prompt: Manejo de Conflictos de Pago en Alquileres (Moras y Reglas de Desahucio) 
	66. Prompt: Marketing con Vídeos en Directo (Facebook Live, Instagram Live) para Mostrar Propiedades 
	 
	 
	67. Prompt: Formación del Equipo Comercial en Técnicas de Ventas Inmobiliarias 
	68. Prompt: Cómo Realizar un Análisis de Retorno en Flipping de Casas 
	 
	 
	69. Prompt: Política de No Discriminación y Prácticas Justas en Alquileres 
	70. Prompt: Posicionarse como Especialista en un Nicho (Viviendas de Campo, Locales Comerciales) 
	 
	71. Prompt: Uso de Drones para Tomar Fotos Aéreas de Terrenos y Casas Grandes 
	72. Prompt: Marketing de Referencias Cruzadas con Profesionales de Mudanzas 
	 
	 
	73. Prompt: Elaboración de un Calendario de Redes Sociales para la Agencia 
	74. Prompt: Protección de Datos y Privacidad de los Clientes 
	 
	 
	75. Prompt: Manejo de Expectativas de los Vendedores sobre el Tiempo de Venta 
	76. Prompt: Cómo Anunciar Inmuebles en Grupos y Foros Locales 
	 
	 
	77. Prompt: Evaluar la Viabilidad de Inmuebles para Alquiler Estudiantil 
	78. Prompt: Visitas Virtuales Interactivas con Realidad Aumentada 
	 
	 
	79. Prompt: Cómo Manejar Subidas o Bajadas Bruscas de Precios en el Mercado 
	80. Prompt: Plan de Uso de Telegram o WhatsApp para Grupos de Clientes y Alertas Inmobiliarias 
	 
	81. Prompt: Cómo Asesorar a Clientes con Bajo Presupuesto a Escoger la Vivienda Adecuada 
	82. Prompt: Creación de un Plan de Incentivos para Vendedores (Bonus por Captaciones) 
	 
	83. Prompt: Consejos para Hacer Inspecciones de la Casa antes de la Compra 
	84. Prompt: Marketing Inmobiliario en Periódicos y Revistas Locales 
	 
	 
	85. Prompt: Herramientas de Proyección de Plazos de Construcción en Obras Nuevas 
	86. Prompt: Atención Personalizada a Clientes con Discapacidad o Movilidad Reducida 
	 
	87. Prompt: Técnicas de Cross-Selling entre Propiedades de Diferentes Rangos 
	88. Prompt: Manejo de Reuniones Virtuales con los Clientes (Zoom, Meet) 
	 
	89. Prompt: Cómo Gestionar las Propiedades de Bancos o Activos Embargados 
	90. Prompt: Creación de un Informe de Visitas y Retroalimentación para el Propietario 
	 
	91. Prompt: Reclutamiento de Nuevos Agentes y Entrenamiento Inicial 
	92. Prompt: Diseño de Estrategia de Video en YouTube para Explicar el Proceso de Compra 
	 
	 
	93. Prompt: Cómo Renovar un Contrato de Alquiler y Ajustar la Renta 
	94. Prompt: Implementar un Sistema de Revisión de Opiniones de Clientes en la Web 
	 
	 
	95. Prompt: Uso de Mensajería Inmediata (Chat en la Web) para Atención al Cliente 
	96. Prompt: Cómo Tratar con Clientes Escépticos o Desconfiados 
	 
	 
	97. Prompt: Fomentar la Responsabilidad Ambiental en la Venta de Nuevos Proyectos 
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